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Cosbergora;

arda al medicale

«71A per condurre gli impianti»

Openday. Acquisite due realta slovene, gruppo da 20 milioni e 110 addetti
L'a.d. Viscardi: «Adesso anche un servizio di noleggio dei nostri impianti»

B B Prevediamo
un aumento delle

N [ data center
spingono la richiesta

vendite in Germania, di macchine

incide sul 20-25%
del fatturato»

LUCIA FERRAJOLI

s Nel manifatturiero
che cercadi orientarsi traincer-
tezze geopolitiche e transizioni
tecnologiche, Cosbergsceglie la
strada della trasformazione del
modello di business. In occasio-
ne della Giornata del made in
Ttaly promossa dal Mimit, ieri
lazienda di Terno d’Isola ha
aperto le porte a un centinaio di
visitatori. Per molti, un’occasio-
ne per conoscere una realta ra-
dicata sul territorio.

La nuova strategia delineata
daCosbergsuperalalogicadella
semplice vendita di un impian-
to produttivo. «In questi ultimi
anni stiamo spingendo molto
per offrire ai clienti un modello
“as-a-service”, che richiede una
riorganizzazione profonda su
due binari paralleli: il prodottoe
il digitale», spiega Michele Vi-
scardi, amministratore delega-
to di Cosberg. Sul fronte hard-
ware, Cosbergstalavorando per
rendere standard anche i mac-
chinari customizzati, facilitan-
do cosi le operazioni di manu-
tenzione e la gestione del noleg-
gio. Sul versante software,
l'azienda ha sviluppato piatta-
forme digitali proprietarie di
monitoraggio che permettonoil
controllo da remoto. «Malave-
ra novita — aggiunge Viscardi -
sta nella volonta di offrire ai
clienti un servizio di noleggio
dei nostri impianti produttivi».

«Nellanostravisione nonvo-
gliamo vendere solo un bene fi-
sico - chiarisce l'a.d. - ma dare
anche all’interno di questo pac-
chetto tutto il know-how per
poterlo gestire autonomamen-
te. L'integrazione di agenti di
intelligenza artificiale all’inter-
no di queste piattaforme serve
proprio a supportare tecnici e
operatori nella conduzione
quotidiana degli impianti».

Nata nel 1982 grazie a una
lungimirante intuizione di
Gianluigi Viscardi, 'azienda di
Terno d’Isola, specializzata nel-
laproduzione sumisuradimac-
chine e moduli per 'automazio-
nedei processi di montaggio, fin
dasubito ha investito ogni anno
circa il 12% del fatturato nello
studio di nuove soluzioni. Oggi
il gruppo Cosberg si presenta
come unarealta da 20 milioni di
fatturato consolidato, di cui cir-
ca 10 milioni generati dalla ca-
pogruppo. La struttura societa-
ria si & recentemente ampliata
con l'acquisizione di due azien-
de in Slovenia, che si aggiungo-
no al quartier generale di Terno,
ad altredueimprese di Bottanu-
co e Vicenza e diverse altre real-
ta partecipate. Con un organico
di 110 dipendenti a livello di
gruppo (60 dei quali impiegati
in Cosberg), la societa destina
all’estero il 50% della propria
produzione,

Il mercato principale, dopo

per il montaggio
di motori

quello domestico, resta storica-
mente la Germania, che pesa
per il 20-25% del giro d’affari
complessivo (Cosberg opera
anche in Europa dell’Est, Nord
Africae Asia). Nonostante le at-
tuali difficoltadell'economia te-
desca, Viscardi prevede una ri-
presa dei volumi nel breve ter-
mine: «Quest’anno prevediamo
un incremento delle vendite in
Germania perché investimenti
che erano in attesa verranno fi-
nalmente messi a terra».

Quello di Viscardi & un cauto
ottimismo. «Lo scenario gene-
rale & incerto e la competizione
& davveroagguerrita — osserva-,
Inpin,lafrenesiadiinvestimen-
ti post-Covid, incentivata dai
piani di sostegno, ha portato a
una saturazione che oggi frenai
nuovi ordini».

In questo contesto, Cosberg
diversifica la sua presenza su
una decina di settori, con 'elet-
tromeccanica nel ruolo di com-
parto guida. La crescita dei data
center e delle nuove costruzioni
spinge, infatti, la domanda di
macchine per il montaggio di
motori, interruttori e compo-
nenti per la gestione dellener-
gia, mentre 'automotive sconta
un momento di maggiore debo-
lezza. Per il futuro, l'azienda
punta a espandersi con decisio-
nenelsettoremedicaleeinaltre
nicchie ad alta specializzazione.
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