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Intellimech al record di soci
‘¢ progetti d’innovazione

Nuove tecnologie

Consorzio a quota 50 partner
1l trasferimento tecnologico
arriva a valere 2,4 milioni

Viscardi: «Successo legato
alla condivisione, si vince
solo con ’open innovation»

Luca Orlando-

L'ultima entrata & Pradella Sistemi,
ex start-up, titolare di sette brevetti,
attiva nei sistemi di ricarica.
Piccolo tassello ma in realta signi-
ficativo, che portaaso,iltop disem-
pre, il numero di iscritti al consorzio
Intellimech, una delle esperienze
italiane pil interessanti di trasferi-
mento tecnologico sul territorio.
Nato nel 2006, il consorzio tra
imprese basato a Kilometro Rosso,
alle porte di Bergamo, ha progressi-
vamente ampliato il proprio perime-
tro di imprese (quattro nuovi ingres-
silo scorso anno, altri tre nel 2023),
cosi come la propria attivita, arri-
vando oraarealizzare 2,4 milioni di
euro in trasferimento tecnologico.
«Progettireali chehannoricadute
concrete - spiega il presidente
Gianluigi Viscardi - grazie allamessa
a fattor comune delle competenze
delle aziende. Il concetto chiave, che
spiega il grande seguito di questa
iniziativa, &la concretizzazione del-
I'openinnovation, che in particolare
perle Pmiélastradamaestraperin-

novare. Unindice del successo? I po-
meriggi che organizziamo nelle

aziende, eventidiapprofondimento
a cui in media partecipano 50-60
persone, tecnici o manager che dalla
visita riescono sempre a trarre ele-
menti utili, indicazioni concrete da
applicare a casa propria».
Innovazione alimentata anche
dall’accordo quadriennale chiuso
conl'Istituto Italiano di Tecnologia
per la creazione di un laboratorio
congiunto, attivita che coinvolge 5
ricercatori dell’Istituto e altri delle
gaziende “champion” partecipanti,
attivita che ha gia prodottoricadute
concrete. Tra cui un progetto sulla
tracciabilita degli stampi, oppure
sulla sicurezza degli operatori in
fabbrica, o ancorala realizzazione
di un sistema di controllo remoto
per pilotare adistanza una gru, spe-
rimentazione gia effettuata con
successo movimentando materiale
in Germania dalla sala di controllo
della sede del Consorzio, presso Ki-
lometro Rosso.
«L’aspettofondamentale - spiega
Viscardi, imprenditore dellamecca-
nica strumentale con Cosberg - ¢ la
volonta di collaborazione, che pro-
duce sinergie e ricadute positive evi-
denti per tutti. Pensoad esempio ad
un progetto realizzato per Tenaris
sul riscaldamento dei forni, ideache
poi é piaciuta ad un altro socio,
Brembo, che ha potuto cosi benefi-
ciare di questo lavoro. L’altro van-
taggio della collaborazione conlite
la possibilita per ciascuno dei soci
del progetto di far formare un pro-
prio tecnico presso di loro. Quale
Pmi, da sola, ¢ in grado di accedere
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ad un know-how di questa qualita®».

Intellimech amplia ora la pro-
pria sfera diattivita, aggiungendo
nuovi ricercatori dopo’apertura di
un ufficio presso I'Universita della
Calabria, coinvolgendo nell’attivita
altri ingegneri.

«Il vantaggio & quello di avere
nuove persone disponibili e fondi
europei da attivare su progetti con-
creti, &€ una collaborazione vincente
e positiva per tutti».

Vistele richieste presentate, Intel-
limech potrebbe a breve accogliere
nuovi soci, aziende che da statuto
devono ottenere il via libera unani-
me di tuttii partecipanti. Loschema
di fondo rimane immutato, preve-
dendo una sorta di road map conle
priorita di ricerca definite dopoaver
sondato le richieste delle imprese.
Gestite poi daun team di dieciperso-
ne, ingegneri che sulla base delle
proprie competenze ma soprattutto
della rete di conoscenze attivabile at-
traverso le aziende partner elit, van-
no poiasviluppareisingoli progetti
lavorando non solo in termini di ri-
cercama anche dallato della consu-
lenza o dello scouting tecnologico.

«Il lockdown ci ha insegnato
quantol'innovazione sia cruciale per
competere. Noi stessi, in Cosberg,
siamo ad esempio riusciti a far col-
laudare a distanza un impianto
complesso da due milioni di euro.
Conilteamindianoingradodimo-
nitorare per sei ore il funzionamento
nella nostra sede tramite una con-
nessione remota. Esito possibile so-
lo perché da tempo avevamo imboc-
cato questa strada».
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